市场营销个人简历表格
	基本信息

	姓名
	
	性别
	
	出生日期
	
	照片

	学历
	
	政治面貌
	
	户口
	
	

	工作地点
	
	现任职位
	
	工作经验
	
	

	外语水平
	
	联系电话
	
	电子邮箱
	
	

	教育背景

	时间
	院校
	专业
	学位

	
	
	
	

	自我评价

	1． 头脑敏捷、遇事冷静，善于分析问题进而解决问题。勇于进取，有不服输的精神
2．              作经验，具有综合型电信大项目的售前策划，客户公关及项目管理经验。
3． 有优秀的组织能力，沟通能力，协调能力。具团队管理能力，能分析问题，抓住重点，带领团队克服困难完成既定销售目标。
4． 刻苦律己，虚心好学。

	工作经验

	时间
	  
	单位
	
	工作职位
	

	所属行业
	
	所属部门
	
	工作地点
	

	工作职能
	1. 售前项目经理，负责     项目所有项目管理工作，根据    市场特点及客户要求，全面策划售前市场营销企划及针对性的技术引导。
2. 负责项目策划，投标。技术管理。协调客户关系及售后工程服务。
3. 面对运营商一个客户群的客户公关和客户关系维护，重点在中高层客户关系公关。
4. 国家终端销售经理，负责        市场所有终端销售事宜。

	目管理经验


	年     月至       
项目名称：            项目

项目描述：                                               
责任描述：作为售前项目经理，从项目最初          开始，带领技术团队，总体负责该项目售前工作。

1. 面对该新兴运营商庞大的客户群，同时作为该项目唯一的客户经理，负责售前客户关系，中高层客户关系的公关和维护。尤其在高层客户关系的重点突破，对项目成功起到决定作用。

2. 根据项目和客户情况量身制定市场策划方案，带领项目团队完成商务和融资方案，并成功主导完成和局方的商务谈判和合同谈判。
3. 面对多家非常具有竞争力的商业对手积极收集对手信息，策划应对策略。最终带领项目团队凭借优秀的项目策划，客户关系，技术引导获得局方的充分信任，一举拿下该项目中最关键份额最大的        部分，于   年   月份和     签订总价值    采购合同。 


	求职意向

	工作性质
	全职
	目标地点
	
	期望薪资
	面议

	希望行业
	
	目标职位
	


